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Die Unternehmensbereiche Einkauf und Vertrieb unterliegen besonderen Compliance-Anforderungen und
Compliance-Risiken, z.B. bei Annahme oder Gewahrung von Geschenken oder geldwerten Vorteilen.
Dieses Seminar behandelt Compliance-relevante Fragen, die sich Einkaufs- und Vertriebsorganisationen
stellen und bietet Erfahrungsaustauschmaoglichkeiten.

Nutzen

= Sie kennen die wichtigsten Compliance-Anforderungen an den Einkauf und Vertrieb.

= Sie verflgen uber ein fundiertes Kriterien-Set und Tools fur die Beurteilung, ob in Ihrer Einkaufs- oder
Vertriebsorganisation geeignete Mallnahmen zur Erfillung der Compliance-Anforderungen und zur
Minimierung von Compliance-Risiken ergriffen wurden.

= Sie profitieren durch Praxisbeispiele aus anderen Unternehmen, die Ihnen helfen wirksame
Compliance-MalRnahmen bzw. ein Compliance-Management in Einkauf und Vertrieb zu
implementieren.

= Sie erhalten wertvolle Tipps fur Unterweisungen von Mitarbeitern und Fuhrungskraften, um
Compliance-Risiken in Einkauf und Vertrieb nachhaltig zu minimieren.

Zielgruppe

Relevant fur Einkaufs- und Vertriebsverantwortliche, Verantwortliche flir Compliance (z.B. Chief
Compliance Officer, Compliance-Beauftragte, Compliance Manager, Leitung Revision etc.),
Geschaftsfihrer, Vorstande oder Unternehmensijuristen.

Inhalte des Seminars

= Rechtliche Grundlagen, Funktionen und Aufgaben von Compliance

= |nterne Richtlinien und deren verbindliche Umsetzung
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= Einfuhrung von Compliance-MalRnahmen

= Compliance-Management in Einkauf und Vertrieb

= Auswahl der Mitarbeiter (Pre-Employment Screening)

= Compliance-Schulungen, Forderung von Compliance-Verhalten

= (Un-)Zulassige Nebentatigkeiten

= Umgang mit Lieferanten / Dienstleistern / Kunden (Compliance Checks, Compliance Screenings)
= Transparente Prozesse in Einkauf und Vertrieb und Umsetzung von Compliance

= Personelle / finanzielle Verflechtungen (Interessenkonflikte und Compliance)

= Definition von Zustandigkeiten, Freigabeprozessen, Funktionstrennungen, Job Rotation
= Verwendung von Standardvertragen

= Compliance-Meldepflichten in Einkauf und Vertrieb

= Ausschreibungen (Compliance-Anforderungen)

= Interne Compliance-Kontrollen, Compliance-Monitoring, Compliance-Audits (Einkaufs-Compliance)

TerminUbersicht und Buchung

Buchen Sie lhren Wunschtermin jetzt direkt online unter https://akademie.tuv.com/s/35170 und
profitieren Sie von diesen Vorteilen:

= Schneller Buchungsvorgang
= Personliches Kundenkonto

= Gleichzeitige Buchung fur mehrere Teilnehmer:innen

Alternativ konnen Sie das Bestellformular verwenden, um via Fax oder E-Mail zu bestellen.
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